CONSEILET
COMMERCIALISATION
DE SOLUTIONS TECHNIQUES

B I s ccs I Une double compétence

technique et commerciale

Ex BTS TC A

Un diplome national de niveau Bac+2

Taux de réussite > 93 %

Intégrer le BTS CCST Débouchés

Négociateur
Technico-commercial

Baccalaureat STI2D Commercial itinérant ou sédentaire

Baccalauréat STMG Attaché commercial
Baccalauréat Général Conseiller technico-commercial.
Baccalauréat professionnel Accéder a des emplois 3

responsabilités plus larges

Les inscriptions s'effectuent via Poursuite d'études en licence pro
la plateforme Parcoursup ou en école de commerce

: Lycée public Raspail
www.ldmraspail.fr : 5 Bis Av. Maurice d'Ocagne, 75014 Paris
© ce.0750691u@ac-paris.fr Téléphone : 01 40 52 73 00



https://www.letudiant.fr/etudes/parcoursup.html
https://www.google.com/maps/place/data=!4m2!3m1!1s0x47e670519b166ad1:0x276efe23068a9401?sa=X&ved=2ahUKEwifjZiB8OyDAxViU6QEHXI3BHAQ4kB6BAgPEAA
https://www.google.com/search?gs_ssp=eJzj4tZP1zc0MiwoNzW3MGC0UjWoMDFPNTM3MDW0TDI0M0tMMbQyqDAyN0tNSzUyNjCzSLQ0MTD0Es-pTD68MlWhKLG4IDEzR6EgsSizWMHQBAAg-BZg&q=lyc%C3%A9e+raspail+paris+14&oq=Lyc%C3%A9e+Raspail+paris+14&gs_lcrp=EgZjaHJvbWUqEAgAEC4YrwEYxwEYgAQYjgUyEAgAEC4YrwEYxwEYgAQYjgUyDAgBEEUYORjjAhiABDIGCAIQRRg8MgYIAxBFGDwyBggEEEUYPNIBCTYyMThqMGoxNagCALACAA&sourceid=chrome&ie=UTF-8

Déroulement de la formation

En formation initiale au lycée Raspail, I'étudiant fonde sa double compétence
par la maitrise d’'un ensemble de connaissances de nature technique et
commerciale.

Année 1 Année 2

Enseignement Obligatoire

Culture géneérale et expression 2 2
Langue vivante étrangére 3 )
Culture économique, juridique et manageériale 4 4
Conception et négociation de solutions technico-commerciales 4 4
Management de |'activité technico-commerciale 4 4
Développement de clientéle et de la relation client 5 4
Mise en ceuvre de 'expertise technico-commerciale 9 6
TOTAL 31 27
Enseignement Facultatif

Travail en autonomie (salle informatique) 2 2
Langue vivante étrangére |l et/ou Module d'approfondissement 2 2

L’étudiant en BTS CCST réalise un stage en entreprise B2B de 14 a 16
semaines, réparties sur les deux années de formation.

Ils nous font confiance
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